AT Generalitat de Catalunya

Wl Departament d’Accio Climatica,
Alimentacié i Agenda Rural

S=Prodeca

Promotora dels aliments catalans

PROGRAMA DE FORMACIO PRODECA 2023
Area de Coneixement i Estratégia

DATA FORMACIO CONTINGUT FORMAT

Gener

Febrer

Febrer

Marg

Marg

El nou impost especial
sobre els envasos de
plastic no reutilitzables
i la seva afectacio en el
comerg exterior

Marqueting firal: com
preparar una fira per a
treure-li el maxim profit

Les claus per a
negociar amb un
importador /
distribuidor
internacional

La logistica del comerg
internacional en el
context actual: factors
claus en el sector de
I’alimentacié

Com puc enviar
mostres sense valor
comercial a un pais
estranger?

El gener de 2023 entra en vigor I'lmpost especial sobre els
envasos de plastic no reutilitzables. En la jornada aclarirem
els punts més critics de la normativa, tenint en compte
I'impacte en les empreses i la seva activitat exportadora.

La jornada abordara quiestions com quins son els minims
que cal preparar abans d’assistir a una fira? Que podem fer
per treure'n el maxim rendiment a nivell de contactes,
imatge, comunicacio i coneixement del sector? Com escollim
la fira més adequada segons la tipologia d’empresa?

La seleccié d’'importadors, agents o distribuidors
internacionals és una de les etapes més complicades del
procés d'internacionalitzacio. En la formacié s’explicara com
escollir 'agent més adequat per a cada tipologia d’empresa i
com negociar amb aquest.

La gestio de la logistica en el procés de comercialitzacio /
internacionalitzaci6 té ara, més que mai, un pes fonamental
donat la inestabilitat del context internacional. En la jornada
s’abordaran els punts clau que cal tenir en compte a I'hora
de planificar la logistica de la forma més eficient i menys
arriscada.

Quin tractament fiscal i duaner haig de portar a terme per
enviar mostres del meu producte a I'estranger? Sovint, dins
del sector de I'alimentacid, ens ho preguntem en moments
puntuals com ara quan hem d’enviar una mostra de
productes a clients potencials o en una fira. En el transcurs
de la jornada es resoldran els dubtes que es generen en el
procés d’enviament i recepcio.
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Vull certificar el meu producte
alimentari com a ecologic: qué
haig de fer?

Estratégies de comunicacio i
eines de marqueting per a pimes
del sector de I’alimentacié

Les bases de I'etiquetatge
alimentari

Vull exportar productes a Corea
del Sud. Per on comenc¢o?

Desperta I'interés pel teu
producte: tecniques comercials

Formacio dirigida a empreses que elaboren

productes ecologics i que volen rebre la

certificacio que garanteix que han estat

produits o elaborats seguint les normes de EN LINIA
I'agricultura ecologica, i que han estat

controlats en tot el seu procés de produccio,

elaboracid, envasat i comercialitzacio.

Curs dirigit als caps de marqueting i
comunicacio de petites i mitjanes empreses del
sector de I'alimentacié. Debatrem sobre totes
aquelles estrategies de comunicacio que
faciliten I'exit de les empreses i ho farem a
través de I'exposicié de casos practics. EN LINIA
Parlarem sobre packagings que marquen la
diferencia, sobre com elaborar un relat que
connecti amb el public objectiu, tendéncies de
comunicacié gastronomica i posicionaments
de marca diferenciats.

La formacio resoldra dubtes sobre la normativa

estatal pel que fa a etiquetatge aixi com els

requisits fonamentals per a exportar productes EN LINIA
alimentaries a d’altres paisos.

Corea del Sud, un dels mercats més
importants d'Asia, és un pais que ha viscut una
transformacié economica espectacular. El
sector d'aliments i begudes corea és
particularment interessant per a les empreses
catalanes, on exporten cada cop més: en els EN LINIA
ultims 10 anys les exportacions a Corea del
Sud han crescut un 303% en valor i un 155%
en volum. La formacié abordara els aspectes
clau a tenir en compte per a exportar amb exit
a aquest pais asiatic.

Jornada presencial on es posaran en practica,

a través de la tecnica del roll play, les diferents

técniques per presentar productes o serveis PRESENCIAL
d’una forma atractiva i diferenciada. També (1 jornada)
s’explicaran les diferents etapes que ha de

seguir un comercial per a preparar-se les

reunions de venda.
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L’exportacié de productes alimentaris a paisos
tercers és una activitat fonamental per a moltes
industries alimentaries. Aquestes sovint han de
complir, a més de la normativa comunitaria, la
normativa del pais tercer de destinacio. La
tercers formacié donara una visio general dels
certificats que s’han de tenir en compte
especificament pel sector de I'alimentacio.

Certificacions per exportar

Setembre productes alimentaris a paisos EN LINIA

Queé és una crisis alimentaria? La nostra
empresa esta preparada per afrontar-la a tots
Gestio de crisis en una empresa els nivells? Comptem amb un pla de crisis
Octubre del sector de I’'alimentacio definit? La jornada aportara una visioé general EN LINIA
sobre com s’ha d’abordar una crisis alimentaria
i qué hem de tenir preparat abans que aquesta
es produeixi.

La gestio dels cobraments i pagaments en el
comerg internacional pot arribar a ser
complexa. En la formacié es donara una visio
general sobre la tipologia i caracteristiques dels

Mitjans de cobrament i pagament " ;
mitjans de cobrament i pagament

Octubre ?n l 0per:atlva de BT internacionals, la gestié de la documentacio EN LINIA
internacional necessaria per realitzar el cobrament o
pagament internacional, els mitjans a través
d'internet i altres sistemes digitals i les
garanties i avals internacionals.
C,Iom m_pulsar I portar a terr_ne Taller en format presencial. Dues jornades
Novembre I'operativa de comerg exterior dirigides a empreses que vulguin comencara PRESENCIAL
d’una empresa del sector de exportar on s'exposaran els conceptes basics i (2 jornades)
I’alimentacié tot alld que s’ha de tenir en compte a I'hora de

muntar una operativa de comerg internacional.

Certificacions en sostenibilitat En la formacié s'explicara quins sén els ]
Novembre estandards internacionals de sostenibilitat i EN LINIA

que Sk _aJUden avendre quines certificacions donen un valor afegit al
internacionalment nostres productes.



